


















http://www.youtube.com/watch?v=XhNvbIrn6jU






















“Te entendí otra cosa”
Es un entrenamiento que enseña a los 
asesores comerciales a adaptar su 
comunicación según el tipo de cliente (DISC), 
logrando conectar mejor, resolver objeciones 
más rápido y aumentar las ventas.

Tu equipo aprenderá:
1. A encontrar los verdaderos intereses del cliente.
2. Personalizar su speech comercial según DISC.
3. Encontrar elementos en común para conectar


